
Jaki kierunek eksportu wybrać – źródła informacji.

Metody poszukiwania kontrahentów na rynkach zagranicznych.

Instytucje wspierające w zakresie poszukiwania kontrahentów zagranicznych.

Sposoby oceny partnerów handlowych.

Budowanie relacji biznesowych na rynkach zagranicznych ze szczególnym uwzględnieniem
udziału w misjach gospodarczych, targach oraz bezpośrednich spotkaniach biznesowych.
Q&A

31 sierpnia 2023 r. (czwartek), godz. 10:00 - 12:00

Otwarcie spotkania
Środki na rozwój i ekspansję zagraniczną
Katarzyna Kierzek-Koperska | Wiceprezes Zarządu Wielkopolskiego Funduszu Rozwoju sp. z o.o.

10:00-10:10 

Porozmawiajmy 
o zagranicznym biznesie...

10:10-12:00 Internacjonalizacja przedsiębiorstw 
Iwona Wesołek | Ekspert z zakresu wprowadzania produktów i firm na rynki zagraniczne 

IWONA WESOŁEK
Ekspert z zakresu wprowadzania produktów i firm na rynki zagraniczne, tj. kojarzenia partnerów, tworzenia
strategii rozwoju przedsiębiorstw oraz finansowania działań ekspansyjnych. Jest twórcą biznesplanów oraz
analiz rynkowych. Posiada doświadczenie w zakresie pozyskiwania i rozliczania środków publicznych, w tym z UE
m.in. na rozwój eksportu. Organizowała szereg wyjazdów na targi i misje gospodarcze zagranicą, ponadto
szkolenia i konferencje, w tym międzynarodowe związane z tematyką eksportu. Posiada 18-letnie doświadczenie
w zakresie świadczenia usług doradczych związanych z rozwojem eksportu, w tym jako wieloletni konsultant
Krajowego Systemu Usług dla Małych i Średnich Przedsiębiorstw PARP. Pełni funkcję dyrektora w Polskiej Izbie
Gospodarczej Importerów, Eksporterów i Kooperacji.

Jak skutecznie rozpocząć działania na rynkach zagranicznych?

 k o n f e r e n c j a w f r @ w f r . o r g . p lBEZPŁATNY UDZIAŁ W KONFERENCJI ONLINE - ZGŁOSZENIA   /


